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ue Riojava a tener que
ponerse las pilas v que,
probablemente, ia iran-
sicién ya estd definida hacia una
menor produccion y mayor cali-
dad de log vinos es unayealidad.
Las propias hodegas, las princi-
pales comnpaiiias, ya trabajan en
esa linea vy una de ellages 1a fa-
milia Rivero, propietaria junto
con el gigante chino Changyu, de
Marqués del Atrio y de Bodegas
Faustino Rivero Ulecia.

La quinta generacibn de la {a-
milis arnedans, gue celebra este
afio tos 125 atios desde gue Ole-
gario Rivaro abrid la primera bo-
dega en el centro de la hoy clu-
da 21 calzado, est
nando la marca famili
lee y tiendas de vino: «Llevamos
anos trabajando en intentar ol-
vidarnos de los precios de ‘entra-
da’, que apenas aportan riqueza
2 la cadena y shora estamos re-
posicienando Faustino Rivero
Ulecia en el entorno de log seis
SUT0S CON NUSSIIe CHAnZa ¥, so-
bre todo, con el convencimiento
de que ofrecemnas una calidad cla
ramente superior», Asi ge expli-
ca Jorge Rivero, junto con su het-
no Manuel, la quinta genera-

i6n que ya estd al frente de Iz
gestidn de la compaiiia,
El reposicionamiento de mar-
se ha cenirado en Rioja, supri-
miendo el vino joven y apoestan-
do por un blanco, un crianza y un
reserva que inejora claramente
el estandar previo; en Rias Baivas,
donde no hay problema en ven-
der botellas por encima de los 12

0 14 euros; en Navarra, Manchue-
la y Utiel-Requena: «Estamos tarn-
bién en Bierzo, Rueda y Ribera
del Duero, pero ahi como Mar-
qués del Atrio y nuesira inten-
cidn es situar Faustino Rivero Ule-
cia en la parte alta de nuestro am-
plio portfolion.
La estrategia no es tnicamen-
e cornercial, ya que, alm n
de los nuevos disefios de etigue-
tas con botellas borgoda con mol-
de prapio, lo que hay es un re-
fuerzo de la calidad de los vinos:
enemos vifedo propio y tam-
bién de proveedores fijos y esta-
mos apostando por la vitleultu-

ra con la contratacion de Maria
Jestis Agustin como nueva direc-
tora de campo y, en el caso de
Faustine Rivero Ulecia, la apues-
ta es por Arnedo y la comarca,
donde hay viejos viiedos muy
desconocidos en altitud, desde
Gravalos, Cervera y, por supues-
fo, Arnedo», explica Jorge Rive-
ro. Bs el cago de dos vifledos, pro-
piedad de Ia familia en Herce al
refugio de Peiia lsasa, que mues-
tran en una visita con periodis-
tas por el 125 aniversario: «Son
dos vigjos vifiedos de temprani-
llo v garnacha, de enire 40y 50
arfiog, con una situacidn privile-

-

Rodrigo Espinosa, enélogo, en un vifiedo de garnacha en Herce. Lr

giada por su exposicién solary
aireacién», explica Rodrigo Es-
pinosa, enologo de Faustino Ri-
vero Ulecia.

Tempranillo y garnacha

Esla '‘formula’ varietal que los Ri-
vero han elegido para sus nue-
vos vinos de crianza y reserva:
«Tempranillo, con un aporte de
garnacha que hace muy agrada-
bie el conjunto, criado en roble
americano que vamos renovan-
do afio a afio para ofrecer un per-
fil "Rioja’ muy caracteristico, con
fruta, pero también con los {o-
ques amables de la madera», de-
talla Jorge Rivero. En el caso del
blanco de la coleccidn familia, es
viura con garnacha v temprani-
1o blanco: «La viurs se nos que-
daba un poco escasa aromdtica-
mente v el terpranillo y ja gar-
nacha, con un poquito de lias, le
dan una alegria muy chula».

Los Rivero Ulecia despegaron
con la cuarta generacion. Con Je-
505 y Agapiio Rivero, construyan-
do en las afueras de Arnedola ac-
tual bodega y, posteriormente,
Marqués del Atrio en Mendavia,
ademas de {nternacionalizar la
comercializacién y expandirse
por ofras zonas productoras es-
pafiolas,

La quinta generacidn, Jorgey
Manuel, infentan ahora recupe-
rar lag raices originales: «Faus-
tino Rivero Ulecia es una marca
de Arnedo y, aunque se nos co-
noce como ciudad del ealzado,
tenemos una fradicion de cien-
tog de afios en la viticultura», ex-
pone Jorge Rivero. «Hsiamos
apostando por el encfurismo y,
modestamente sin estar en las
rutas conocidas, hemos conse-
guido atraer 2.000 visitas al afio
con miusica, conciertos y activi-
dades en nuesiro wine bar». «Creo
que por ahi también tenernos po-
sibilidades y toda La Rioja Orien-
tal, concluye.

Lipezde Haro ereasu
club de vinos: Vifiatero

L& fiGsa, Bodegas Lépez de
Haro (San Vicente) ha puesto

en marcha su pro-
pio club de vinos:
Viilateros. Las per-
sonas interesadas
pueden adquirir
barricas en pro-
piedad mientras
se crian en la nave
subterranea de la
hodega. Entre
ofras veniajas po-
dran personalizar
con sunombre las
etiquetas y parti-

cipar en planes enoturisticos
disefiados en exciusiva. No hay
requisitos para formar parte
de club, mas alld de ser aman-

te del buen vino.
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Bt Rayo de Olarra viste
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LA Ri0JA Bodegas Olarra pre-
senta la tercera aiada de uno

de los vinos que
«promete ser refe-
rencia de Rioja»:
El Rayo Olarra
2021. «Un vino au-
daz, poderoso y
Uy vivo que rom-
pe moldes y desa-
fia lo convencional
con desearo y vita-
lidad». Cada afio El
Rayo cambia de
colory la cosecha
2021, con fendéme-

nos extremos en la vifia, mos-
tr6 su lado méas amable duran-
te la vendirnia. Asi, esta cose-
cha etiqueta con un impactan-
ie color rosa: «Rompedor y cer-

canoy, afirma la bodega.

Wartinez Zabala
encandila a Suclding

LA rioJa. El periodista norte-

americano James
Suckling ha pun-
fuado 27 referen-
cias de los vinos de
Familia Martinez
Zabala por encima
de los 90 puntos,
destaca el grupo
bodeguero, propie-
tario  Faustino,
Campillo y Mar-
qués de Vitoria
(Rioja) y Portia (Ri-
bera del Duera).

Destacan en los primeros pues-
tos Faustino I Gran Regerva
2014, Campillo Gran Reserva
2015y Campillo Rara 2017,
Portia Summa 2020 y Trien-
nia 2020 de lg exclusiva colec-
cion Martinez Zabala Gallery.




